ZAPRASZANIE

Cel zapraszania: potaczy¢ osobe z materiatem wideo lub spotkaniem,
ktére wyjasnia projekt za Ciebie.
Nie sprzedajesz. Nie namawiasz. Nie ttumaczysz.
Twoim zadaniem jest jedno:
zainteresowac i doprowadzi¢ do obejrzenia materiatu lub wejscia na spotkanie.
Zaproszenie = zaciekawienie + pytanie + kontrakt

Dlaczego to dziata:

Materiat / spotkanie:

* pokazuje caty projekt

* przedstawia konkretng Sciezke dziatania
* eliminuje chaos i domysty

* buduje wiarygodnos¢

* pracuje za Ciebie

ZACIEKAWIENIE

(jedno pytanie, bez ttumaczenia)

-Powiedz, czy bytbys$ otwarty na mozliwos¢ zarobienia w ciggu 3 miesiecy konkretnych pieniedzy -
nawet do 100 tys. z#?

-Gdyby istniat projekt, ktéry pokazuje krok po kroku, jak w 90 dni doj$¢ do wysokiego dochodu -
chciatbys to zobaczy¢?

-Czy interesujg Cie projekty, ktére majg jasno rozpisang droge do duzych pieniedzy w krétkim
czasie?

-Mam materiat, ktéry pokazuje realny plan dojscia do 100 tys. zt w 90 dni. Z ciekawosci - bytby$
otwarty to sprawdzi¢?

-Czy gdybys mégt w 3 miesigce zbudowac dodatkowy (albo gtéwny) dochéd, chciatbys$ wiedziec jak?
-Czy w tym momencie jestes$ otwarty na cos, co moze poprawi¢ Twojg sytuacje finansowg?

-Mam co$ konkretnego do pokazania - pytanie tylko, czy jestes$ otwarty zobaczy¢?

-Czy temat dodatkowego zrodta dochodu jest dla Ciebie w ogdle aktualny?

-Gdyby kto$ pokazat Ci prosty plan dziatania na najblizsze miesigce - chciatbys$ to zobaczy¢?

-Czy jestes otwarty zobaczy¢ co$, co moze zmieni¢ Twojg sytuacje finansowg?

KLUCZOWA ZASADA

Nie ttumacz projektu w wiadomosciach.

Masz wideo. Masz spotkanie.To ma zrobic robote.

GDY KTOS PYTA: ,,0 CO CHODZI?"

Nie ttumacz.

Odpowiedz:

Mam do tego gotowy materiat / spotkanie, ktére pokazuje wszystko konkretnie.
Zobaczysz i sam ocenisz, czy to dla Ciebie.
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ZAPRASZANIE

KONTRAKT (NAJWAZNIEJSZE)

Bez kontraktu - zaproszenie nie istnieje.
Zawsze koncz konkretem:

* Do kiedy obejrzysz?

* Kiedy pasuje Ci rozmowa?

* Dzi$ czy jutro?

DWA KIERUNKI DZIALANIA

1. NAWIDEO

WIADOMOSCI:

* Mam krétkie wideo, ktore pokazuje caty projekt. Do kiedy obejrzysz?

+ Podesle Ci materiat - zobaczysz i sam ocenisz. Do kiedy dasz rade obejrze¢?

* Jest gotowy materiat, ktory wyjasnia wszystko krok po kroku. Do kiedy obejrzysz?
* Nie bede tego ttumaczyt - mam do tego wideo. Do kiedy obejrzysz?

* Zobaczysz materiat i wtedy pogadamy. Do kiedy dasz rade obejrze¢?

* Mam cos$ konkretnego do pokazania w formie wideo. Do kiedy obejrzysz?

+ Podesle Ci materiat - zobaczysz bez presji. Do kiedy dasz rade?

* To najlepiej zobaczy¢, nie opisywac. Podesle wideo - do kiedy obejrzysz?

* Jest materiat, ktory wszystko porzadkuje. Do kiedy obejrzysz?

* Podesle Ci konkretny materiat - wrocimy do tematu po obejrzeniu. Do kiedy?

2. NA SPOTKANIE (1:1)
« Mam co$ konkretnego do pokazania - kiedy pasuje Ci rozmowa?
* Lepiej bedzie, jak pokaze Ci to na zywo. Dzi$ czy jutro?
* Nie chce tego pisac - pokaze Ci to na rozmowie. Kiedy masz chwile?
* To jest coS, co trzeba zobaczy¢. Kiedy mozemy sie zdzwonic?
* Mam projekt, ktéry chce Ci pokazac - kiedy masz moment?
+ Wpadnij na krétkg rozmowe, pokaze Ci konkretnie, o co chodzi. Kiedy pasuje?
* To nie jest temat do pisania - pokaze Ci to. Dzi$ czy jutro?
+ Kiedy mozemy sie potgczy¢, pokaze Ci wszystko krok po kroku?
* Mam co$, co moze Cie zainteresowac - kiedy masz chwile na rozmowe?
* Podepnij sie na rozmowe i sam zobaczysz, o co chodzi. Kiedy pasuje?
3. NA WYDARZENIE / SPOTKANIE ONLINE
+ Dzi$ jest spotkanie online, gdzie pokazujemy caty projekt. Chcesz wskoczy¢?
« Mamy prezentacje, gdzie wszystko jest pokazane konkretnie. Podesle dostep?
+ Jest spotkanie, gdzie zobaczysz wszystko od A do Z. Chcesz dotgczy¢?
« Zamiast ttumaczy¢ - pokazemy to na spotkaniu. Chcesz link?
+ Wpadaj na spotkanie - zobaczysz caty projekt na zywo. Podesle dostep?
« Dzi$ robimy prezentacje projektu. Chcesz zobaczy¢?
* Jest wydarzenie, ktére wszystko wyjasnia. Dotgczysz?
* Podesle Ci dostep do spotkania - zobaczysz i sam ocenisz.
+ Jest konkretna prezentacja - bez lania wody. Chcesz link?
+ Wpadnij na spotkanie i zobacz, czy to dla Ciebie. Podesle dostep?
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ZAPRASZANIE

PROCES

ETAP 1 - WIADOMOSC
* jedno pytanie

* zero ttumaczenia

* czekasz na odpowiedz

ETAP 2 - WIDEO / SPOTKANIE + KONTRAKT
« wysytasz link lub zaproszenie

+ ustalasz konkretny moment

* wracasz do rozmowy

ZtOTA ZASADA
Kazde zaproszenie konicz kontraktem.

NAJWIEKSZE BLEDY

« ttumaczenie projektu w wiadomosciach
* brak konkretu (,kiedys obejrze”)

* brak kontraktu

* zbyt dtugie wiadomosci

* ocenianie ludzi

ZADANIE

* Wybierz 1 styl

* Wybierz 2-3 wiadomosci

+ Uzywaj ich codziennie

* Zapraszaj regularnie

To jest proste. Nie wygrywa najlepszy tekst. Wygrywa konsekwencja.
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